El panorama econémico no desanimd

La actual guerra comercial entre Estados Umidos y China, los precios de los matenales en baja, el clima econémico presionado
en general, asi como un futuro incierto para la industna del cuero, dominaron las conversaciones entre expositores y visitantes
en la reciente edicién de All China Leather Exhibition (ACLE), que terminé el pasado 5 de septiembre.

No obstante ello los compradores no se desamimaron.

A pesar de que el nitmero de expositores
fue levemente mis bajo este afo (-2,8%),
la cantidad de visitantes aumentd a
23.380 (+4,6%) en comparacién al afno
pasado. Mis de 20.200 compradores vi-
nicron de las principales provincias ma-
nufactureras de China buscando nuevos
proveedores, innovaciones ¢ inteligencia
de mercado.

Los comentarios de los expositores fue-
ron variados, con algunos informando
que habian becho buenos negocios y con-
tactos valiosos durante los tres dias del
evento y que habiz un sentido general de
consolidacion considerando las dificiles
condiciones actuales del comercio.

Algunos especulaban si & feria de Shan-
ghii se estaria tornando cada vez mds una
plataforma para ol mercado interno, vol-
viéndose menos atractiva para los extran-
jeros. Sin embargo, muchos curtidores y
proveedores de productos quimicos con-
sultados reconocieron que habian venido
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a la edicon de ACLE de este afio con una
expectativa relativamente baja debido 2
los desafios enfrentados por el sector
cuero y que, de hecho, Iz feria habia su-
perado sus expectativas, especialmente en

comparacion a la feria de 2018.

China no se va a ningan lado

ACLE atrae compradores de otras na-
ciones productoras de cabrado del Sudeste
Asidtico que procuran Contactar nuevos
proveedores, especialmente de compo-
nentes y materias primas. De hecho, este
afio, Vietnam ha aumentado su importa-
cion de pides de Estados Unidos pues su
industria rapatera continua creciendo.

No obstante, a pesar del entusiasmo
demostrado por la manufacturacion en
Vietnam cuyo costo de mano de obra es
mis bajo que en China, el Presidente de
la Asociacién de Cuero y Cakado de
Vietnam, Diep Thanh Kiet, manifesto
que “mrientrds dure la guerrd comercial
entre los Estados Unidos y China se podrian
credr oportunidides para lts empresas del
mercido interno pero gue el pais no tiene
capacidad para cubrir o déficit”.

Esto estd confirmado por las estadisti-
cas del World Footwear Yearbook, publi-

cado por la Asociacion Pormguesa del

Calzado, que afirma que s roda la expor-
tacion de calzado de Asia (menos Ching) se
sumard, la misma representdria dproxima-
dimente el 30% de las exporsdciones mun-
didles de calzado. EI volumen mayor del
stldo depende de Chrina”.

Ad, China seguird siendo e principal
exportador global de calzado durante
algin Gempo y precisard seguir com-
prando cuero y productos quimicos.

Y, ahi estd la importancia de ACLE
como puerta de entrada al sector cuero de
China.

En cuanto 2 la guerra comercial entre
Estados Unidos y China, el consenso pe-
neral es que se trata de una situacién tem-
pomaria que se solucionard y que las impli-
caciones no deben de ser de largo plazo.

“Miiltiples factores bhan tornado los mer-
cades dificiles para los curtidores y los fabri-
cintes de calzado y marroguineria y hin
afectado la confianza en los negocios. Sin
embitryo, estds cosds son ciclicds y, en pirii-
cular, el enfrentiamiento de China y Estados
Unideos en el campo comercial se resolverd”,
dijo Michael Duck, Director de APLF,
firma coorganizadora de la feria.

Lz proxima edicion de ACLE tendri
lugar en Shanghdi del 1@ al 3 de septiem-
bre de 2020.



